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Guus Kanters heeft een kleine drie jaar geleden 
zijn eigen onderneming op poten gezet. Vlak 
daarvoor won hij samen met Thijs Janssen 
(allebei destijds negentien jaar), het Nederlands 
Kampioenschap Tuinaanleg dat jaarlijks 
wordt georganiseerd door branchevereniging 
Koninklijke VHG. Kanters werkte toen nog voor 
De Groot Hoveniers in Volkel. Een eigen onder­
neming opzetten was, net als zijn vader lang 
geleden deed als stratenmaker, echter een lang 

gekoesterde wens van hem. ‘Met alle aandacht 
die we kregen door Nederlands Kampioen 
te worden, en de ervaringen die we hebben 
opgedaan, leek me drie jaar geleden het ideale 
moment aangebroken om de stap te zetten. 
Het was een zeer spannende periode. Je bent 
helemaal op jezelf aangewezen en kunt op 
niemand terugvallen. Maar het bleek de juiste 
keuze te zijn. Ik zou nu niet meer terug kunnen 
en willen.’

Energie van het groen
Zijn eerste opdracht bleek een schot in de roos: 
opdrachtgever en opdrachtnemer voelden 
elkaar vanaf het begin goed aan. ‘We hebben 
eerst een aantal oriënterende gesprekken 
gevoerd, alvorens we het ontwerp en de plant­
keuzes samen bepaalden,’ zo vertelt Kanters. 
‘Dit doen we altijd om concreet te maken wat 
een opdrachtgever voor ogen heeft. Op basis 
daarvan konden we een passende droom­
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tuin realiseren.’ De tuineigenaar knikt veel­
betekenend. ‘Wanneer ik in de oude situatie 
tijdens het werken uit het raam keek, zag ik 
alleen maar verharding. Nu groeit en bloeit het 
hier; daar krijg je gewoon energie van.’

Mediterrane uitstraling
De wens van de klant was een tuin met een 
licht mediterrane uitstraling, vult Kanters aan. 
‘En dat zie je ook terug in de kleur van de 
planten en de bestrating. We proberen tuinen 
aan te leggen die het hele jaar door bloeien. 
Wanneer je continu andere planten in bloei ziet 
staan, blijft de omgeving interessant en uit­
dagend. Verder nemen we in onze ontwerpen, 
die we in 3D presenteren, altijd de woning als 
centraal punt. Het huis moet namelijk bij de 
tuin passen. Die symbiose zie je ook hier terug.’

Plant- en materiaalkeuzes
Kanters Hoveniers heeft als streven om  
telkens een unieke tuin te realiseren. Dat uit 
zich bijvoorbeeld in de gemaakte plant- en 
materiaalkeuzes. ‘We willen geen tuinen  
creëren die overal liggen,’ verwoordt de eige­

naar. ‘In elk project probeer ik dingen te reali­
seren die uniek zijn. In deze tuin tref je bijvoor­
beeld een pergola aan met stalen kokers en een 
buitendouche op maaskeien die ervoor zorgen 
dat het water tijdens het douchen in de grond 
wegzakt. Al het water dat in deze tuin valt, 
komt sowieso niet in het riool terecht, maar 
blijft in de buitenomgeving aanwezig.  
Dit met het oog op klimaatadaptatie.’

Leveranciers
Voor de levering van het groen werkt Kanters 
Hoveniers samen met Betuws Planten Centrum, 
Schonenberg kwekerij & plantencentrum en 
Van Doorn Vaste Planten. De bestrating wordt 
geleverd door Van den Bosch Tuin & Terras. 
Kanters: ‘Omdat deze klant zakelijke relaties 
thuis ontvangt, zie je hier in verhouding iets 
meer bestrating terug dan in andere tuinen die 
we realiseren. Toch kleden we ook in deze tuin 
de stenen als het ware aan met beplanting. Op 
die manier ogen de bestrate onderdelen met­
een kleiner, wat past bij de groene toekomst 
die we nastreven.’

Kunstgras uit den boze
‘Vandaar dat Guus geen kunstgras wilde aan­
leggen in onze tuin, reageert de tuineigenaar 
gekscherend. ‘Klopt,’ antwoordt de hovenier. 
‘Er zijn zaken die niet stroken met onze ziens­
wijze. Een tuin volledig bestraten of afzettingen 
met schuttingen zijn daar voorbeelden van. 
Als klanten kunstgras willen, voeren we de 
opdracht niet uit. Ik heb met veel hoveniers 
over dit onderwerp gesproken. De hoofdreden 
waarom hoveniers kunstgras aanleggen is, als 
ze eerlijk zijn, dat er marge op zit. Het is een 
nepproduct dat funest is voor de biodiversiteit 
en het bodemleven. We hebben met Kanters 
Hoveniers een duurzame visie die we met onze 
klanten willen delen. Als die gedeelde visie er 
niet is, nemen we afscheid van elkaar.’

Over Kanters Hoveniers
Kanters Hoveniers werkt met een team van vijf mensen aan het vergroenen van tuinen 
in de omgeving van het Brabantse Boekel. De natuurlijke tuin in dit artikel is hier een 
sprekend voorbeeld van. Daarnaast verlegt Kanters Hoveniers de focus op het verduur­
zamen van openbare ruimtes. Zo is het team van Guus Kanters momenteel in de race 
voor het aanleggen van een urnentuin op de begraafplaats in Boekel. In deze urnentuin 
worden urnengraven gerealiseerd waarin een of meerdere asbussen of urnen geplaatst 
kunnen worden. De aanleg van de urnentuin biedt eveneens de mogelijkheid om wat 
te doen aan de algehele aankleding van de begraafplaats Boekel. De verwachting is dat 
vanaf 2024 de urnentuin in gebruik kan worden genomen.
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