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Jeffrey Kortekaas is sinds 2015 zelfstandig 
ondernemer. ‘Voor een baas werken is prima. 
Sommige mensen willen niet anders; zij heb-
ben geen zin in de zorgen die een eigen bedrijf 
met zich meebrengt. Bij mij lag dat anders.  
Ik wilde verder komen. Hard werken, veel uren 
maken, klanten zien te winnen, maar ook zien 
dat je iets voor jezelf opbouwt. Ik neem mijn 
werk heel serieus en dat werpt zijn vruchten  
af. Veel nieuwe klanten krijg ik door mond- 
tot-mondreclame. Daarnaast kijk ik op werks-
pot.nl heel selectief naar bijzondere projecten. 
Zo heb ik al mooie opdrachten binnengehaald.’

Denken in mogelijkheden
Jeffrey vertelt dat de tijd een jaar geleden rijp 
was voor een eigen minigraver. ‘Voor een klein 
bedrijf is dat een flinke investering en je kunt 
het geld maar één keer uitgeven. Ik had een  
uitgebreide wensenlijst en daarmee ging ik 
naar meerdere bedrijven. Ik was verbaasd  

over het gebrek aan flexibiliteit en het  
ontbreken van de bereidheid om in  
oplossingen te denken. Als ik een tuin moet 
aanleggen, word ik ook weleens geconfron-
teerd met wensen die niet zo gemakkelijk te 
realiseren zijn, maar dan probeer ik toch iets  
te verzinnen waardoor zo’n klant ja zegt.  
Die bereidheid ontbrak bij de meeste  
leveranciers volkomen. “Dit kan wel en dat kan 
niet en daarmee zul je het moeten doen”, 
luidde het antwoord – in iets vriendelijker 
bewoordingen, dat dan nog wel. Dat was bij  
De Schans heel anders. Daar dachten ze in 
mogelijkheden en probeerden ze oplossingen 
te vinden. Die klantgerichte benadering bleek 
ook toen in feite alles al beklonken was en ik op 
het laatste moment nog bedacht dat ik gps op 
mijn machine wilde hebben. “Dan doen we  
dat, Jeffrey, komt goed!” En het kwam goed, 
hoewel de machine daarvoor weer half uit 
elkaar moest!’

Ferrari’s voor een hovenier

Ooit las Jeffrey Kortekaas, ook bekend als 

Tuinmeester Kortekaas, hoe een Knikmops 

werd omschreven als ‘de Ferrari onder de  

mini-shovels’. Vorig jaar was de tijd rijp om  

een minishovel aan te schaffen en kwam die 

uitspraak weer bij hem boven. Wie wil er nou 

geen Ferrari? Al was dat niet de enige reden om 

eerst voor een Knikmops 85 te kiezen en daar 

later een 140 aan toe te voegen.
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Knikmops 85 en 140 trouwe 
steun en toeverlaat voor 
Tuinmeester Jeffrey Kortekaas

Jeffrey Kortekaas heeft nog 

geen moment spijt gehad 

van de aanschaf van zijn 

Knikmops 85.
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Elektrische sper
In eerste instantie was het de bedoeling een 
Knikmops 100 aan te schaffen, maar het werd 
een 85, met zowel smalle als brede wielen en 
bijpassende banden. Kortekaas staat ons in 
het voorjaar van 2023 te woord bij een klant 
in Woerden. ‘Een 100 is voor dit werk soms net 
te breed. Deze tuin is een mooi voorbeeld. De 
doorgang in de heg is krap. Met een Knikmops 
100 zou ik hier niet doorheen kunnen en met 
mijn 85 op brede banden ook niet. Met de 
smalle rubbers gaat het wel. In deze tuin is de 
grond geen probleem; je zakt niet zo gauw 
weg. Met gazonbanden kom je vrij gauw vast 
te zitten, maar door de elektrische sper kom je 
altijd weer weg; die is zijn meerprijs echt waard. 
Als er genoeg ruimte is, gaan de brede wielen 
en banden erop. Die heb je zo omgewisseld; 
dat wordt algauw routine.’

Tijdens onze ontmoeting zit er een smalle 
bak op de Knikmops. De Almeerse hovenier 
beschikt daarnaast over een hijs- en stelarm, 
een blokkenklem, een vacuümsysteem met 
zuignappen en een grote bezem. Een tweede-
hands aangeschafte rollentriller maakt het 

assortiment aanbouwdelen compleet. Al is 
‘compleet’ betrekkelijk bij een Knikmops, gezien 
de veelzijdige inzetmogelijkheden waarover 
Jeffrey zo enthousiast is: ‘Ik heb nooit spijt 
gehad van de aankoop. Zo’n Knikmops stuurt 
fijn, is gemakkelijk te bedienen en je kunt er 
alles mee. En dan het zicht. Er is geen enkele 
andere machine waarbij je zo goed voor je ziet 
wat je aan het doen bent!’

Professionele indruk
Kortekaas is ook nog om een andere reden blij 
met de machine: ‘Mede door die Knikmops 
kan ik klussen aannemen doe ik vroeger niet 
aankon. Daar komt nog bij dat je met zo’n 
machine meteen een professionele indruk 
maakt op klanten.’ Die indruk kon helemaal 
niet meer stuk toen Kortekaas opdracht kreeg 
om een 700 vierkante meter grote loods te 
herstraten met zware tegels. ‘Het was een 
mooie klus, waarvoor mijn eigen uitrusting 
echter niet toereikend was. Maar bij De Schans 
wisten ze wel een oplossing: een Optimas Vacu-
Mobil-Allrounder, een compacte rupsmachine 
waarmee je zonder grote fysieke inspanningen 
snel en precies tegels kunt leggen. Het lukte ze 

uiteindelijk om er eentje uit Duitsland te halen 
die ik kon huren. Fantastisch, toch? Ik heb er 
nog een Knikmops 180 bij gehuurd voor het 
zware tilwerk.’

Inmiddels zijn we bijna een half jaar verder.  
De ‘kleine’ Knikmops heeft gezelschap  
gekregen van een zware 140. Kortekaas licht 
het graag toe: ‘Ik ben nog steeds heel tevreden 
over de 85, waardoor ik steeds grotere klussen 
kon aannemen. Zo groot dat ik het niet altijd 
meer redde met die machine en besloot er een 
zwaardere machine bij te kopen. Ik kreeg bij  
De Schans uitgebreid de gelegenheid om  
enkele machines te testen. Zo heb ik kennis-
gemaakt met de Knikmops 130, 140 en 180 
en met de Relly 1.8. Uiteindelijk kwam ik, na 
uit gebreid overleg, tot de conclusie dat de 
Knikmops 140 het best past bij mijn wensen.’

Meerdere opties
Bij de aankoop van de Knikmops 140 vinkte 
Jeffrey ook enkele opties aan: ‘Om een neer-
klapbare rolbeugel kan ik niet heen. Ik moet 
vaak door poorten heen en onder veranda’s 
werken. Met een vaste rolbeugel is zo’n  
machine dan te hoog. Verder heb ik gekozen 
voor een elektronisch sperdifferentieel, een 
zweefstand en een lastcompensator, allemaal 
zaken waar ik regelmatig profijt van heb. Laat 
ik trouwens ook de Mitas 31-15.5-15-wielen 
niet vergeten. Verder heb ik er meteen een bak, 
palletvorken, een egalisatieframe en een big-
baghouder bij aangeschaft. Zo kan ik voorlopig 
weer even vooruit!’

Honderd procent tevreden is de Tuinmeester 
over de service van De Schans: ‘Met een klein 
bedrijf als het mijne is het plannen van onder-
houd soms lastig. Je kunt een klus nu eenmaal 
niet halverwege onderbreken. Dat wordt  
echter altijd keurig opgelost. Als het moet, kan 
ik er zelfs op zaterdag terecht!’ Geen twijfel: 
Kortekaas is zeer tevreden met zijn Ferrari’s 
onder de minishovels. Zou hij met een echte 
Ferrari ook zo klantvriendelijk worden  
behandeld door de dealer?

‘Het was een mooie klus, waarvoor mijn 
eigen uitrusting echter niet toereikend was’
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De Knikmops 140 mag meteen aan de bak, zowel letterlijk als figuurlijk. De Mitas 31-15.5-15-wielen en 

neerklapbare rolbeugel zijn optioneel.
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