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Het tuinpaaltje voor elektriciteitsaansluitingen is esthetisch vormgegeven

De eerste is Agrowin, een groothandel in  
landbouwzaden, meststoffen en gewas­
beschermingsmiddelen. Het bedrijf, met 
vestigingen in Winterswijk en Goor, levert aan 
verschillende sectoren, waaronder hoveniers 
en groenvoorzieners. De groothandel is vanaf 
het prille begin van Top Green, zo’n twintig jaar 

geleden, afnemer van deze producten bij DLF. 
‘We zijn begonnen met de zaaizaden van Top 
Green, die we bij grootgroenbedrijven afzetten. 
Top Green is bekend in de wereld van hoveniers 
en groenvoorziening omdat het een mooi breed 
en compleet pakket graszaden is’, vertelt Gerben 
Houwers, eigenaar van Agrowin.

Exclusief product
‘In die tijd was het een exclusief product voor 
ons. We probeerden met een aantal partners 
nieuwe goede mengsels te vinden voor onze 
klanten, maar geen producten waar iedereen 
mee op pad ging. We wilden een eigen verhaal, 
eigen lijn en eigen pakket. Ons bedrijf is te klein 

Dealers verhalen over bewezen kwaliteiten van Top Green-lijn

Vanwege langdurige droge periodes is de vraag naar sterker gras met een betere droogtetolerantie toegenomen. Leverancier DLF heeft onder de 

noemer Top Green al lang een mooi assortiment, dat continu in ontwikkeling is. Elke hovenier of groenvoorziener kan hierin een passend mengsel 

vinden dat ontwikkeld is om toenemende weersextremen en ziektedruk te weerstaan. Vooral de vernieuwing met 4turf-mengsels heeft de zoektocht 

naar een robuuste grasmat een boost gegeven. Twee Top Green-dealers delen hun ervaringen.
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Hoveniers vragen naar sterker gras 
met betere droogtetolerantie

Gerben Houwers: ‘De innovatie van 

Top Green met de 4turf-mengsels 

heeft ons veel gebracht.’
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om zoiets alleen op te pakken. Door het samen 
te doen met andere bedrijven die geen concur­
renten van elkaar zijn, konden we voldoende 
volume creëren om zo’n eigen lijn te realiseren. 
Zo ontstond er een landelijk dekkend dealer­
netwerk. Met succes. Daarna heeft Top Green 
echt een vlucht genomen. Ik weet eigenlijk niet 
anders dan dat Top Green bij ons in de loods ligt.’

Houwers legt uit waarom hij zo blij is met  
Top Green. ‘Neem de Achterhoek, waar we veel 
klanten hebben. Daar wordt het de laatste jaren 
steeds droger. De innovatie van Top Green 
met 4turf-mengsels, gevormd door tetraploïde 
Engels raaigras, heeft ons veel gebracht en past 
goed bij ons. De mengsels kunnen beter tegen 

de droogte en houden het wat langer vol. Ze 
slaan ook beter aan bij het doorzaaien na een 
droge periode. Dit onderscheidt Top Green van 
andere mengsels die wij voeren.’
Hoewel er een breed aanbod verkrijgbaar is, 
heeft Agrowin niet per se alle soorten van Top 
Green op voorraad liggen. ‘In onze regio gaat 
het meer om grotere gazons die hoveniers 
inzaaien. Dan zijn we niet op zoek naar een fijn 
en dicht gazon, maar naar een robuuster gazon 
dat tegen een stootje kan. Daarvoor nemen we 
vaak Top Green Doorzaai Sport, dat momenteel 
heel populair is. Dit mengsel heeft een hoger 
aandeel Engels raaigras dan Top Green 
Speelgazon. Op grotere gazons willen hove­
niers graag een snelle vestiging hebben. De 
grasmat moet ook droogte kunnen trotseren, 
want hoe groter het gazon is, hoe moeilijker 
om het effectief te beregenen. Daarvoor heb­
ben we het grote aandeel tetraploïde Engels 
raaigras in Top Green Doorzaai Sport.’

100 procent Engels raaigras
Ook Top Green Allround is een veelgevraagd 
product; de prijs-kwaliteitverhouding hiervan is 
gunstig, stelt Houwers. ‘Hiermee richten we ons 
vooral op de hoveniersmarkt. Voor groot groen 

werken we veel met Top Green SV7 en 4-4-2 
Master. Het laatste is een Masterline-mengsel 
van DLF zelf, dat bestaat uit 100 procent Engels 
raaigras op basis van 4turf. Voor siergazons 
wordt meestal Top Green Recreatie gekozen.’

De contacten met DLF zijn volledig naar wens 
van de Agrowin-man, zowel telefonisch als 
fysiek. ‘Eens per jaar is er een dealerdag waarop 
alle partners bij elkaar komen. Dat gebeurt 
roulerend op een van de bedrijven van de part­
ners, zodat we bij een collega een kijkje in de 
keuken kunnen nemen.’ Agrowin verzorgt zelf 
de bezorging met drie vrachtwagens en twee 
bussen, die alle producten bij de klant aan  
huis brengen. Klanten in de buurt komen 

ook producten afhalen. ‘We proberen ons als 
Agrowin te onderscheiden met service en 
advies. We adviseren om bij voorkeur op tijd te 
bestellen, want dan kan de bestelling mee in  
de route. Maar als de nood aan de man is,  
zijn we flexibel. We willen onze klanten zo  
faciliteren dat zij zich bezig kunnen houden 
met hun corebusiness.’

Top 5 Grasgids
Een andere dealer van Top Green is Florisan te 
Sneek, een toeleverancier van meststoffen,  
potgrond, gewasbeschermingsmiddelen, zaden 
en gereedschap aan gemeenten, hoveniers, 
aannemers, loonbedrijven, tuincentra en 
campings. ‘We leveren nagenoeg alle zaad­
producten uit de sport- en recreatielijn van 
DLF in het hele land’, laat Siebren Osinga van 
Florisan weten. ‘We hebben al jarenlang een 
gedegen relatie met DLF, omdat het bedrijf een 
duidelijke visie heeft op het ontwikkelen van 
gazons, zowel voor particulieren als de  
professionele markt.’

Dit blijkt ook uit het gegeven dat verschillende 
rassen van DLF in de top 5 van de Grasgids 
staan. Osinga: ‘Het mag best een keer gezegd 
worden dat hun rassenkeuze heel goed is.  
De moeite en investeringen bij snel verande­

‘Top Green heeft echt een vlucht 
genomen; ik weet niet anders dan 
dat het bij ons in de loods ligt’

Ongecoat of ProNitro
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rende omstandigheden worden zo beloond. 
We zijn blij dat we al jarenlang ruggenspraak 
met DLF hebben over wat er in de natuur of op 
de markt gebeurt. Het bedrijf blinkt uit in het 
blijven ontwikkelen en innoveren van zijn zaden 
op basis van de behoefte van de klant. Er wordt 
nu naar een sterker ras gevraagd, zoals 4turf, 
het tetraploïde Engels raaigras, met een hogere 
droogtetolerantie en een betere weerbaarheid 
tegen ziektes. Je ziet steeds vaker grasvelden 
met droge bruine plekken. Er mag geen kaalslag 
ontstaan als velden slecht beregend worden.’

Stresstolerantie
DLF speelt hierop in met de ontwikkeling van 
zijn graszaden. Osinga: ‘Neem het product 
ProNitro. Dit is een stikstofcoating die om het 
graszaad heen zit, waardoor je in één werkgang 
kunt zaaien en bemesten. Als je wilt dat het 
gras sneller aanslaat, kun je het beste een door­
zaaimengsel met ProNitro pakken. Het komt 
sneller los, kiemt sneller en heeft een betere 
wortelontwikkeling en stresstolerantie door het 
deel stikstofbemesting. Het gras komt sneller 
op dan onkruid en mos, waardoor die auto­
matisch wat meer wegblijven. Zo krijg je een 
dichter veld. Ook is het heel geschikt om na  
het verticuteren bij te zaaien.’

Door de langere drogere periodes is er meer 
vraag vanuit de markt naar grassen en rassen 
die beter bestand zijn tegen droogte, zoals 
4turf. Deze soort kenmerkt zich door een  
hogere droogte-, ziekte- en zouttolerantie, 
waardoor het gras zich goed staande houdt 
in de uitdagende omstandigheden van dit 
moment. De tetraploïde Engels-raaigras-rassen 
genaamd 4turf zorgen voor een sterkere 
beworteling, waardoor veel mooiere graszoden 
ontstaan. Deze grasrassen zijn heel sterk. ‘Voor 
een gazon, park of sportveld zonder zichtbare 
grote droge plekken is 4turf de oplossing.  
Dat wil niet zeggen dat je niet regelmatig hoeft 
te beregenen. Als dat niet gebeurt, ontstaan er 
gegarandeerd droge plekken. Bepaalde grassen 
kunnen niet tegen langdurige droge periodes, 
maar 4turf heeft een diepere beworteling, 
waardoor het gras meer mogelijkheden heeft 
om vocht op te zoeken. Ook geeft het een  
steviger graszode en herstelt het gras sneller  
na droogte.’

Gerben Houwers weet niet beter dan dat er 

Top Green-producten in de loods liggen.

‘4turf heeft een hogere droogte-, ziekte- en 
zouttolerantie, waardoor het gras zich goed 
staande houdt in de uitdagende omstandig-
heden van dit moment’
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