Ho‘%ﬁlier in hi
in Wijchenis h
en laten leven

Hoveniersbedrijf Lepona is verrassend open

Voor de nieuwe rubriek Hovenier in het Vizier
bezoekt vakblad De Hovenier een aantal hove-
niersbedrijven uit dezelfde gemeente, dorp of
omgeving. Voor de vuurdoop dalen we neer in
de Gelderse gemeente Wijchen. Volgens mees-
terhovenier Gerwin van de Pol zijn er in Wijchen
meer dan veertig hoveniersbedrijven actief in
alle gradaties. Van zzp'er tot groot

bedrijf, van alleen aanleg tot een onder-
houdsspecialisatie en actief in verschillende
segmenten. Wat daarbij opvalt, is dat alle drie
de bedrijven melden geen last te hebben van
concurrentie. In Wijchen is het leven en laten

leven.
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Het eerste bedrijf dat we bezoeken is Lepona
Tuinarrangeurs. Lepona is zeker geen door-
snee hoveniersbedrijf. Zo hebben ze een
tuincentrum, geven ze hun eigen blad uit, de
GroenGlossy én zijn ze bezig met de aanleg
van een grote evenemententuin. Dit allemaal
naast het hoveniersbedrijf, waar tien fulltimers
in dienst zijn. Lepona is een echt familiebedrijf;
het hele gezin is werkzaam binnen het bedrijf
en zoon Jorn wordt as we speak klaargestoomd
voor de opvolging. Oprichters Henny en Wilco
van Lent zijn het bedrijf samen gestart in 1988,
waarbij Henny zich meer ontfermt over het
tuincentrum en de marketing. Zo verschijnt er
in de lokale krant regelmatig een tuincolumn
van haar hand. Henny noemt zichzelf ‘tuintea-
cher’en wil mensen graag bijbrengen hoe ze
op een natuurlijke manier met plezier in de tuin
kunnen werken. Wilco is werkzaam binnen de
hovenierstak van het bedrijf en ontfermt zich
over alle tuinontwerpen. Daarnaast is hij opge-
leid als ETT’er. Binnen het tuincentrum zit Wilco
ook een dag per week achter de balie, om de
klanten van gratis ontwerpadvies te voorzien.
Een slimme combinatie van de werkzaamhe-
den. Zo komen alle werkzaamheden ook weer
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samen binnen het familiebedrijf.

Oudste zoon Jorn is 26 jaar, vakbekwaam
hovenier en ETW'er. Hij werkt fulltime als
hovenier en boomverzorger in het bedrijf.

De jongste telg van het gezin is 18 jaar en op
dit moment bezig met de opleiding Junior
Accountmanagement. Na zijn opleiding wil
Harm ook fulltime in het bedrijf komen werken
als accountmanager. Een welkome versterking,
want Lepona brengt zo'n twee- a driemaal per
jaar een GroenGlossy uit. Harm gaat daarbij
onder andere zorgen voor wat extra adverteer-
ders en andere inkomsten.

Een van de pijlers van Lepona is natuurlijk
tuinieren in harmonie met de natuur. Zo zijn

er in het tuincentrum maar weinig chemische
bestrijdingsmiddelen te koop. Het meeste is op
basis van kruiden. Henny: ‘lk werk eigenlijk al
meer dan dertig jaar met deze filosofie, maar

ik heb nu eindelijk het gevoel dat we de wind
mee hebben.! Het tuincentrum ligt ook vol met
folders en flyers hoe klanten hun tuin, planten
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en bodem op een natuurlijke wijze kunnen
ondersteunen. Hieruit blijkt weer het haarscher-
pe marketinggevoel waarover Henny feilloos
beschikt. Ze wordt hierbij ondersteund door
een pr-dame, zo'n vijf dagen per week.

Opvolging

Opvolger Jorn heeft grote plannen met het
plantencentrum. Zo moet het op den duur
veranderen in een tuincentrum. Geen Intratuin
waar planten een minderheid zijn van het
assortiment, maar er moet wel een breder
assortiment komen. Hierbij willen ze zich rich-
ten op de doe-het-zelfhovenier en de echte
tuinliefhebbers. Jorn: ‘Op den duur zal ik ook
een aantal dagen per week werkzaam zijn

in ons tuincentrum. Nu moet mama het nog
allemaal alleen doen en zijn alleen de planten
genoeg werk!

Ik krijg een rondleiding van Henny door het
huidige plantencentrum. Het is op het moment
zeer rustig, een woensdagmiddag in de
vakantieperiode. Ik vraag hoe het staat met de
bezoekersaantallen aan het tuincentrum gedu-
rende de afgelopen tijd. Recent onderzoek van
Tuinbranche Nederland wees uit dat tuincentra
gemiddeld een omzetstijging van 30 procent
realiseerden in de eerste helft van 2020, ten
opzichte van diezelfde periode in 2019. Een
trend die Henny kan beamen. ‘We hebben te
maken gehad met extra drukte door corona!
Terwijl we door het tuincentrum lopen, vertelt
Henny voluit. Ik kom oorspronkelijk uit een
kwekersfamilie. De liefde voor groen is me met
de paplepel ingegoten. Ook nu nog werk ik met
veel kwekers samen, als klankbord voor een
kweker voor de ontwikkeling van nieuwe soor-

‘Ik heb nu eindelijk het gevoel dat we
de wind mee hebben’

ten of het uitproberen van nieuwe cultivars.
Bijvoorbeeld met Lakei Boomkwekerijen voor
hun assortiment rozen. Ik heb ook een aantal
klanten die ook graag testklant zijn voor nieuw
sortiment!

Inmiddels zijn we aangekomen bij de evene-
mententuin, commercieel interessant voor het
houden van familiedagen, feestjes, fotoshoots
en vergaderingen. Maar Lepona heeft niet
alleen een commercieel doel in gedachten. De

tuin wordt ook gebruikt om de jongere gene-
ratie te enthousiasmeren voor het groene vak.
Zo is het bedrijf, voorafgaand aan de coron-
acrisis, gestart om tweemaal per week een
basisschoolklas te ontvangen. Hierbij krijgt dan
een deel van de klas een lesje groen, waarbij
de andere helft naar hartenlust kan spelen in
de tuin. De tuin heeft een grote berg en mooi
hoogteverschil, een perfecte omgeving voor
tikkertje en verstoppertje. Henny: Ik wil onze
passie voor groen overbrengen en daarom
ontvangen wij die klassen. Verbinden zit in
onze aard. We ontvangen dan ook niet alleen
kinderen. Zo houden we minimaal eenmaal per
jaar een groot tweedaags evenement: Groen
Genieten Wijchen. Hiervoor nodigen we veel
collega-hoveniers uit de buurt, leveranciers en
omwonenden uit. Er is dan muziek en eten.

Ik zie mezelf ook wel eens als een allround
groenpromotor. Daarbij zijn wij heel erg van de
samenwerking. Dat is misschien niet helemaal
vanzelfsprekend binnen de hoveniersbranche,
maar het ligt ons wel!
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