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De nieuwe contentpartner van NWST, Smits 
Boomkwekerij, is klaar voor de zomer. 
Verkoopdirecteur Brenda Swinkels vertelt 
dat het containerveld weer vol met nieuwe 
aanplant staat en dat er dit jaar is gestart met 
een slag groter plantmateriaal. ‘Met een grote 
voorraad van circa 5000 stuks, in een breed 
assortiment bomen van alle soorten, maten 
en snoeivormen in container, plús een grotere 
maat, kunnen we hoveniersbedrijven jaarrond 
beleveren. Als hoveniers met hun klanten naar 
de kwekerij komen, zien ze op ons compact 
ingerichte containerveld in levenden lijve hoe-
veel moois er uit te zoeken is.’

De boomkwekerij
Smits Boomkwekerij bestaat bijna 27 jaar. De 
hoofdvestiging in het Brabantse Molenschot 
beslaat 200 hectare en telt 50 medewerkers. 
De vollegrondskwekerij met veel haagplanten, 
haagelementen, wolkplanten en solitairen 
heeft verschillende locaties. Op het terrein staat 
een kas, waar haagplanten in 35-litercontainer 
staan. Doordat de containerhaagplanten in de 
kas staan, kan Smits Boomkwekerij ze in de 
zomer doorleveren. Ook ligt er een 4 hectare 
groot containerveld met solitairen, meerstam-
migen en topiairies oftewel vormbomen. 
Bovendien legt het bedrijf nog een park van 6,5 
hectare aan.

Op de Engelse vestiging, die is opgericht in 
2020, staan op 7 hectare voornamelijk groen-
blijvende haagplanten in container. Dit heeft 
te maken met de rotsachtige bodem daar. Er is 
een breed scala aan soorten en cultivars, waar-
onder Prunus laurocerasus, Prunus lusitanica 
‘Angustifolia’, bollen, Fagus- en Taxus-topiaries, 
Osmanthus en Griselinia, maar ook Leylandii-
coniferen.

Jansen Hoveniers
Peter Jansen, oprichter van Jansen Hoveniers in 
Sint-Willebrord, maakte een jaar geleden kennis 
met Smits Boomkwekerij. ‘Hun duurzame werk-
wijze beviel ons direct. Ze hergebruiken water 
en benaderen het welzijn van de medewerkers 
op een duurzame manier, onder meer door de 
inzet van machines. De hoge kwaliteit en goede 
prijsstelling van de producten maakten het 
plaatje compleet om de beslissing te nemen 
om zaken met ze te doen.’
Jansen, die gezegend is met een internatio-
nale klantenkring, is bescheiden. Hij vertelt 
niet graag in welk segment het bedrijf met 30 
medewerkers actief is en spreekt niet van het 
‘hogere segment’. ‘Het gaat niet om het totale 
bedrag dat wordt betaald voor een tuin; het 
gaat erom hoe hoog mensen de lat leggen voor 
kwaliteit. Ook één kwaliteitsboom in een grote 
pot is “hoog segment” in mijn optiek. Die straalt 
evengoed luxe uit.’

Smits Boomkwekerij haalt druk weg bij hoveniersbedrijven 
door jaarrond bomen in pot te leveren
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‘Door te investeren 
in het containerveld, 
rekken we het seizoen’

Overzicht van een deel van het containerveld

Brenda Swinkels
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Groei
Het meest recente jaarlijkse sectorrapport van 
Van Oers repte over algehele voorzichtigheid 
met investeren in de boomkwekerijsector. 
Smits Boomkwekerij zet echter in op groei. Dat 
is niet alleen te zien aan het park van 6,5 hec-
tare dat volgend jaar klaar moet zijn; ook het 
containerveld is in oppervlakte toegenomen 
van 3 naar 4 hectare. Swinkels legt de stap van 
de uitbreiding van het containerveld uit. ‘Door 
de klimaatverandering was het de afgelopen 
circa vijf jaar al warm vanaf eind maart, met 
dit koude, natte voorjaar als uitzondering. 
Daardoor wordt het rooiseizoen van loofbomen 
in de winter steeds korter. We merken dat hove-
niers hierdoor kampen met het probleem dat 
ze hun tuinen soms niet helemaal klaar krijgen 
in het traditionele plantseizoen van loofbomen 
met kluit. Niet alleen wordt het plantseizoen 
korter; er is ook sprake van meer werk, en dat 
terwijl er een personeelstekort is. Er staat een 
flinke druk op hoveniersbedrijven. Door een 
breed assortiment bomen in diverse soorten 
en maten in container te planten en te laten 
doorwortelen, rekken wij het seizoen en halen 
we de druk van projecten af. De resultaten met 
bomen uit container zijn net zo goed als met 
bomen we uitleveren tijdens het plantseizoen.’

Seizoen rekken
Hoveniers zijn daar enorm mee geholpen. 
Hovenier Jansen beaamt dat. ‘Zodra het blad 
aan de bomen komt, is het seizoen voorbij. 
Door de warmere voorjaren is het seizoen 
gemiddeld drie tot vier weken korter. Het aan-
bod van bomen in container van een behoor-
lijke maat betekent voor ons dat we jaarrond 
kunnen aanplanten. Een heester kan makkelijk 
40, 50 of 60 cm per jaar in hoogte toenemen; 
dan volstaat een normale maatvoering vaak 
wel. Maar bij bomen is dat niet zo. Daarom zijn 
klanten bereid om meer budget vrij te maken 
voor bomen van een groter formaat. Voor ons 
als ontwerpende hovenier is een boom van een 
groter formaat een toonbeeld; je kunt er direct 
iets moois mee maken.’

Minder risico met container
Zwaardere beplanting uit container heeft een 
aantal belangrijke voordelen. Swinkels legt uit: 
‘De beplanting kan snel geleverd worden, want 
het staat al klaar om afgehaald of afgeleverd te 
worden. Bovendien komen bij beplanting uit 
container alle wortels mee, wat niet het geval is 
bij het uitsteken van kluiten in de vollegronds-
teelt. Doordat de kluit alle wortels bevat, raakt 

de beplanting niet in een verplantshock en 
slaat het bijna altijd aan.’
Jansen beaamt dat, evenals de product
kwaliteit. ‘De zorg voor de producten is bij 
Smits Boomkwekerij altijd goed en de kwaliteit 
is hoog’, vertelt hij. ‘Het uitgangspunt is  
100 procent; bij een eventuele terugval eindig 
je dan met 90 procent en dat is prima. Het komt 
in de markt weleens voor dat het uitgangspunt 
70 procent is; dan eindig je bij een terugval met 
60 procent en dat is niet wenselijk.’

Snel shoppen
Op het containerveld staat voor elk wat wils 
en de containers staan dicht op elkaar. Zo zien 
hoveniers en hun klanten tijdens een wandeling 
van een uur wat er allemaal te krijgen is en  
kunnen ze hun bestelling uitmerken. Swinkels: 
‘Zij hoeven niet met de auto naar een verder 
gelegen perceel te rijden.’

De aanlokkelijke diversiteit op het compacte 
stuk terrein prikkelt de creativiteit en ver-
beelding. Het veld straalt ook warmte en 
geborgenheid uit. Zo kan het voorkomen dat 
er vlak onder meerstammige Prunus een paar 
Osmanthus-exemplaren staan, met daaronder 
weer een aantal bollen. ‘Er staat zoveel moois; 
mensen begrijpen direct dat er voor elk wat 
wils is’, vertelt Swinkels. ‘Het is dan ook aan te 
raden om tijdens een rondgang over onze  
kwekerij niet al te strak vast te houden aan de 
soorten in het ontwerp. Het is beter om het 
aantal bomen of meerstammigen in het ont-
werp te tekenen en die aantallen op de kwekerij 
in te vullen, samen met de eindklant. Het is 
mooi om te zien dat mensen zich laten verras-
sen door wat wij te bieden hebben. We zien 
dan ook geregeld dat tuinplannen ter plekke 
worden aangepast aan de smaak van de klant.’

Smits Boomkwekerij mag dan de jongste 
loot zijn aan de stam van NWST, uitge-
verij van groene vakbladen, het bedrijf is 
allerminst een groentje in de markt. Deze 
grote internationale speler, met een totaal 
oppervlak van 200 hectare en 50 mede-
werkers, levert een breed assortiment 
beplanting: van haagplanten, meerstam-
migen, solitairen, coniferen en Pinus tot 
topiary, vorm- en leibomen, Rhododendron, 
wolkplanten en haagelementen die direct 
een dichte haag vormen.

Smits Boomkwekerij wil (ontwerpende) 
hoveniers zo goed mogelijk ondersteunen 
met kwalitatief en mooi plantmateriaal. 
Verkoopdirecteur Brenda Swinkels: ‘Wij 
behalen een hoge kwaliteit door onze 
focus op duurzaamheid en innovatie. Wij 
zijn intern volop bezig met mechaniseren 
en robotiseren. De handmatige werkzaam-
heden zijn flink afgenomen, zoals bij het 
snoeien en rooien. Voldoende personeel 
is en blijft voorlopig moeilijk in de boom-
kwekerijsector. Maar door te innoveren, 
blijven we zorgen dat onze teelt goed voor 
elkaar is en kunnen we als bedrijf de toe-
komst tegemoetgaan.’

Smits Boomkwekerij werkt met vier eigen 
vrachtwagens en twintig eigen trailers. Het 
bedrijf is bezig met een duurzaamheids-
slag met betrekking tot het machine- en 
wagenpark, met zonnepanelen op de 
loods, een warmtepompsysteem, peil-
gestuurde drainage op een aantal velden, 
organische bemesting, biologische gewas-
beschermingsmiddelen en bloemenmeng-
sels voor het aantrekken van natuurlijke 
vijanden van plagen.

Swinkels vertelt hoe het bedrijf bij uitge-
verij NWST terechtkwam voor het aangaan 
van een contentpartnership: ‘Wij zijn 
leverancier voor de particuliere tuin en 
een beetje voor de semiopenbare ruimte. 
Hoveniers en ontwerpende hoveniers zijn 
onze grootste klanten in Nederland. Via 
vakblad De Hovenier willen we meer zicht-
baarheid krijgen bij onze doelgroep; dit is 
hét vakblad voor de groenbranche. Zowel 
het vakblad als de nieuwsbrief springen in 
het oog.’

ACHTERGROND
7 min. leestijd

Brenda Swinkels naast Acer japonicum in container
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Maatje meer
Er staat dus voor elk wat wils op het container-
veld, van klein tot groot. Om onderscheidend te 
zijn, is Smits Boomkwekerij is overigens begon-
nen met plantmateriaal dat een slag groter 
is. Hier is veel vraag naar van (ontwerpende) 
hoveniers. De bomen uit de containers lenen 
zich niet alleen voor de volle grond, maar zijn 
in grote potten ook geschikt voor daktuinen. 
‘Onze klanten vragen om enkele blikvangers in 
de tuin of op het dakterras. Vanaf een bepaalde 
maat lenen bomen zich daar uitstekend voor’, 
legt hovenier Jansen uit. ‘Smits Boomkwekerij 
biedt deze grotere maten aan in een breed 
assortiment. We kunnen er voor elk ontwerp 
mee uit de voeten. Het is ook prettig dat klan-
ten bij volwassen plantmateriaal nauwelijks 
op het eindbeeld hoeven te wachten. Ze zien 
direct het resultaat.’ Swinkels knikt. ‘Groen wordt 
steeds belangrijker, zowel in de (semi)openbare 
ruimte als in de particuliere tuin. Voor belang-
rijke accenten, zoals blikvangende bomen, is 
de klant bereid meer te betalen. Met kleinere 
beplanting eromheen ontstaat er een mooie 
diversiteit en maatvoering en oogt het geheel 
het natuurlijkst.’

Eén grote groene ruimte
De functie van beplanting is om te voorkomen 
dat gebouwen, wegdek en bestrating warmte 
opnemen en later weer afgeven. In de open-
bare ruimte is vergroenen het toverwoord. Met 
haar jarenlange achtergrond bij Van den Berk 
Boomkwekerijen weet Swinkels dat als geen 
ander. Toch is de vertaalslag naar tuinen niet 
eens zo groot. Toen ze zich nog bewoog in de 
overheidsmarkt, kwamen er in de projecten 
waaraan ze bijdroeg – Wonderwoods en de 
Trudotoren – evengoed mensen wonen. Met de 
hovenierswereld was Swinkels dus al bekend. 
‘De overeenkomst tussen mijn vorige en huidi-
ge werk is het besef dat de woonomgeving van 
mensen veel kan bijdragen aan klimaatadapta-
tie en biodiversiteit. Alle tuinen van Nederland 
beslaan samen een enorm oppervlak en vor-
men potentieel één grote, groene ruimte.’

Toekomstbestendige soorten
De winterhardheidsgrens rukt op naar het  
noorden. De experts van Smits Boomkwekerij 
hebben alle kennis in huis over soorten die 
bestand zijn of lijken tegen extremere tempe-
raturen en droogte. Swinkels vertelt dat er een 
verschuiving in het assortiment heeft plaats
gevonden. ‘Dat is een kip-of-eiverhaal. Wij  
spelen in op de vraag van ontwerpers en hove-
niers. Op hun beurt raken zij geïnspireerd door 
wat wij op de kwekerij hebben staan; denk 
daarbij aan het mediterrane assortiment, zoals 
olijven, groenblijvende eiken en vijgen. Deze 
soorten doen het door de klimaatverandering 
steeds beter in Nederland. Ook (wolk)hagen die 
goed tegen zon, warmte en droogte kunnen 
zijn oplossingen voor de toekomst.’

Gemengde hagen
Smits Boomkwekerij heeft een lijst met goed 
toepasbare soorten voor het vergroten van de 
biodiversiteit van insecten en andere dieren. 
Ook wordt er nagedacht over combinaties 
van beplantingssoorten. Een primeur voor dit 
vakblad: Smits Boomkwekerij is gestart met de 
aanplant van gemengde hagen, gestoeld op de 
oude ‘Zeeuwse haag’ die als vroeger veekering 
werd geplant. Die gemengde hagen bestaan uit 
verschillende elementen, zoals Crataegus  
monogyna, Prunus spinosa, Acer campestre en 
Cornus mas. Hier kunnen hulst en taxus aan 
worden toegevoegd. Over een jaar of twee 
zullen de eerste gemengd samen te stellen 
hagen leverbaar zijn.

Kennisdeling
Smits Boomkwekerij spoort klanten aan om 
langs te komen, via de website en andere 
communicatie-uitingen. ‘We gaan graag met 
hoveniers en hun klanten in gesprek om de 
juiste boom op de juiste plek te krijgen’, aldus 
Swinkels. Jansen merkt de aan te kopen  
beplanting zelf uit op de kwekerij, samen 
met de klant. ‘We worden altijd vriendelijk 
ontvangen’, vertelt hij. ‘En het team van Smits 
Boomkwekerij denkt met ons mee. Dat vinden 
wij als hoveniers fijn, maar onze klanten ook.’ 
Volgend jaar, als het park gereed is, zullen er 
door Smits Boomkwekerij parksessies worden 
georganiseerd als onderdeel van de rond
leidingen over de kwekerij.

‘Alle tuinen van 
Nederland vormen 
samen potentieel 
één grote, groene 
ruimte’
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Beplanting van Smits Hoveniers, aangelegd bij een project 

door hoveniersbedrijf Jansen


